
MARKUP 296
protagonisti&strategie

73

C’è più valore  
nei dati integrati
Il software verticale Linfa centralizza le informazioni,  
le aggiorna in tempo reale e le rende fruibili da parte
di tutte le aree aziendali
Elena Giordano

Nei suoi 30 anni di vita, l’azienda ligu-
re Linfa ha seguito le evoluzioni del-
la gdo per tutto ciò che attiene ai 

sistemi informativi e alla gestione e ottimiz-
zazione dei dati in funzione del business. Da 

Entro la fine del 2021 Linfa sposterà la propria sede presso il Polo Tecnologico green ImperiAware, la 
cui costruzione sta avvenendo in questi mesi. Il Polo, iniziativa di Confindustria Imperia, a cui l’azienda 
aderisce, è stato voluto con forza anche da Mauro Chilante: “Credo che sia fondamentale creare sinergie 
dal punto di vista tecnologico con le altre aziende che saranno presenti. Questo creerà opportunità per i 
nostri clienti e consentirà anche alle persone di Linfa di confrontarsi con colleghi di discipline affini”. Una 
volta completato, il Polo, che sarà vicino al mare e al porto, ospiterà circa 10 aziende del territorio. 

Una nuova 
casa: il Polo 
ImperiAware

qui è scaturito un Erp (una soluzione gestio-
nale), che ha consentito l’integrazione tra lo-
gistica, commerciale e amministrazione. 
“La gdo -spiega l’amministratore unico, Mau-
ro Chilante- si presenta come un settore 
complesso, nel quale è necessario innova-
re con costanza. Oggi, per Linfa, essere vici-
no ai player di questo canale significa poter 
aggiungere, alla nostra soluzione, anche la 
parte previsionale, oltre all’interfacciamen-
to con i magazzini automatici, che stanno 
prendendo fortemente piede. Inoltre, altro 
tema per me vincente nel prossimo futuro 
sarà quello che vedrà sempre più accredi-
tata l’integrazione dei dati tra loro, senza du-
plicazioni, subito disponibili per le scelte de-
gli operatori”.

MOVIMENTI A BASSA MARGINALITÀ
“Dobbiamo sempre tenere presente che 
stiamo parlando di un settore nel quale 
vengono eseguiti centinaia di milioni di mo-
vimenti, ma con pochi margini: ciò signifi-

Linfa ha nel suo Erp  
la possibilità di inserire 
centinaia di componenti 
di costo, a seconda delle 
logiche richieste dalle 
aziende, che vanno a 
coprire dal contratto al 
ricevimento delle merci

Mauro Chilante 
amministratore delegato di Linfa

ca che il sistema deve poter macinare mol-
ti dati con una precisione estrema, tale da 
anticipare la fatturazione. Mentre 40 anni fa, 
per esempio, i premi di fine anno erano tut-
to utile, oggi sono una parte essenziale per 
la chiusura del bilancio: vanno per questo 
motivo determinati -anche se l’operazione 
è molto complicata- in modo netto e preci-
so”. Proprio l’idea dell’Erp integrato -uno tra 
i pochi sul mercato- ha permesso a Linfa di 
lavorare con i player della gdo instaurando 
relazioni durature. Quali benefici porta con 
sé una soluzione del genere? Per esempio 
il fatto che, in occasione di una acquisizione 
aziendale, diventa semplice integrare i da-
ti in pochi mesi (al posto di anni). “Questo 
porta con sé efficienza, economia sui costi, 
una manutenzione più semplice”. 


